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24 Boulevard Joliot Curie
34120 PEZENAS

Tél : 04 67 90 44 20
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® Lycée des métiers du

Commerce et de la

Maintenance des matériels

LYCEE DES METIERS

Charles Alliés ) PEZENAS

Famille de métiers :
Meétiers de la Relation Client

BAC PRO

Meétiers du Commerce et de la Vente
Option B

Prospection Clientele et

Valorisation de I'Offre
Commerciale
(ex BAC Vente|
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Les plus du Lycée Charles ALLIES

Euro Anglais
Mention Euro au BAC

Stages ERASMUS
en Espagne Stages ERASMUS
en Norvege

Mon futur métier Je pourrai poursuivre mes études vers un BTS

Pédagogie
de projets
Mini Et j’int_égrerai.le_monde professionnel dans des
Magasin i emplois aussi divers que
Pédagogique Entreprise

Ma formation

e Communiquer a I'écrit et a I'oral
e Etre a I'écoute des clients
e Gérer les horaires, les contraintes

e Apprendre a gérer la charge de travail liée aux objectifs
commerciaux

e Savoir collaborer en équipe et s’y intégrer

Venez développer vos capacités
de négociation au Lycée Charles
ALLIES de Pézenas

A I'issue de ma formation je saurai faire preuve

d’initiative, de persévérance, d’implication et de ce.0340061 g@ac-montpellier.fr

motivation.

https://lyc-allies-pezenas.ac-montpellier.fr




